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Méthode pour valider la viabilité d’une idée 
 

 

Choix de 
la cible 
client 

Votre idée :  

Identification du besoin auquel répond 
votre produit/service 

1.Observer de quelle(s) manière(s) les 
individus peuvent satisfaire ce besoin 

 

2. Identification du          
marché potentiel 

 

2. Marché potentiel 
saturé  

Identification des 
différents profils de 
clients potentiels 

 

Fin de la 1ère étape, Maintenant, une étude de marché est nécessaire pour faire aboutir votre projet 

Notre exemple : La laverie bar 

Besoin de laver son linge 
(Au sens le plus large) 

1. Comment les individus sont 
équipés pour laver leur linge ? 

2. Marché potentiel : 7,8% de 
la population ne possède 
pas de lave linge. 

Qui sont-ils ? 

Cible  
les 15-25 ans  

 

54,5% n’ont pas de 
lave linge 
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